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SALES	DIRECTOR	France	&	Benelux	F/H	

Personal	care		
	
Lieu	:	Ile-de-France	 	 	 	 	 	 	 	 											 	 							Contrat	:	CDI	
	
	
Notre	 client	 est	un	acteur	mondial	du	 secteur	des	matières	premières	dont	 l’activité	 en	Life	Sciences	est	
devenue	 stratégique.	 En	 prenant	 la	 direction	 commerciale	 de	 l’entité	 Personal	 Care	 pour	 la	 France	 et	 le	
Benelux,	vous	continuerez	de	faire	monter	en	puissance	cette	Business	Unit	influente	par	sa	performance.		
	
Le	poste	repose	sur	la	proposition	et	la	mise	en	place	d’une	stratégie	commerciale	en	phase	avec	les	attentes	
de	l’équipe	de	direction.	Elle	implique	également	le	management	fédérateur	de	l’équipe	en	place,	autour	des	
objectifs	de	vente	et	des	valeurs	de	l’entreprise.	
	
Vos	missions	principales	consisteront	à	:		
 -	Élaborer	et	exécuter	la	stratégie	de	vente	sur	votre	territoire	
 -	Définir	et	garantir	l'orientation	opérationnelle	de	la	division	Personal	care	en	accord	avec	votre	
 			hiérarchie	
 -	Manager	l'équipe	commerciale	dans	un	climat	de	confiance,	propice	à	l’implication	et	la	performance		
 -	En	fonction	des	besoins,	gérer	des	comptes	clés		
 -	Définir	et	réaliser	les	objectifs	de	vente	et	le	budget		
 -	Identifier	et	créer	de	nouvelles	sources	de	développement	commercial	pour	accompagner	la			
 		croissance	
 -	Garantir	une	relation	qualitative	avec	les	partenaires	commerciaux	
 -	Superviser	la	gestion	et	le	reporting	des	réclamations		
 -	Effectuer	des	revues	de	direction	et	identifier	les	opportunités	d'amélioration	continue		
 -	Respecter	les	normes	ISO	en	place,	les	procédures	d'assurance	qualité	et	les	autorisations	légales	 	
	

Le	profil	attendu	:		

De	formation	supérieure	en	sciences	ou	commerce,	vous	cumulez	au	moins	10	ans	d'expériences	sur	une	
fonction	 de	 Responsable/Directeur	 Commercial	 dans	 le	 secteur	 des	 ingrédients	 cosmétiques.	 Vous	 êtes	
reconnu(e)	 pour	 des	 réussites	 commerciales	 concrètes	 à	 travers	 un	 rôle	 d’influence,	 visionnaire	 et	 des	
démarches	 proactives.	 Fin	 manager,	 vous	 fédérez	 autour	 de	 la	 quête	 d’excellence,	 de	 l’écoute	 et	 de	 la	
bienveillance.	 	

La	maîtrise	courante	de	l’anglais	est	indispensable.		

Des	déplacements	réguliers	sont	à	prévoir.		

	

Contact	:	Alexandra	Blanchard	

Tél:	09.75.29.04.43	-	06.21.68.68.88	

a.blanchard@cosmejob-conseils.com	

	

Tél:	01.70.38.23.63	

a.defforey@cosmejob.com	

 


