
Technico-Commercial H/F 

A propos de Roelmi HPC :  

Roelmi HPC est une entreprise en forte croissance et un leader dans la recherche et le développement, la 

production et la vente de matières premières innovantes, de haute qualité, pour le marché des cosmétiques 

et des compléments alimentaires.  

Dû à la croissance de la filiale Française, Roelmi HPC France, nous recherchons un(e) Technico-Commercial 

Junior, spécialisé(e) dans les ingrédients cosmétiques pour contribuer au développement de nos ingrédients 

sur le marché Français. 

Localisation : IDF, télétravail possible 

Disponibilité : A partir de Mars 2025 

Contrat : CDI 

 

Pourquoi nous rejoindre ? 

- Pour rejoindre une équipe dynamique et passionnée 

- Afin de travailler avec un portefeuille de produits innovants durables 

- Contribuer à un marché challengeant et de haute technicité 

 

Sous la responsabilité du Responsable Marché France, vos principales missions seront de : 

- Fidéliser et développer un portefeuille clients existant 

- Prospecter de nouveaux comptes, en phase avec la stratégie commerciale définie 

- Apporter une expertise technique sur nos ingrédients et assister les clients dans leur formulations 

cosmétiques 

- Établir et développer un relationnel basé sur l’écoute et la confiance avec les clients afin de les fidéliser 

- Fournir un reporting commercial régulier et présenter chaque année les budgets de vente 

- Recueillir et remonter des tendances du marché, la concurrence pour anticiper les besoins des clients 

- Participer aux salons et évènements professionnels du secteur  

 

Profil recherché :  

- une 1ère expérience (1-3 ans) en formulation cosmétique ou vente technique d’ingrédients cosmétiques 
- Bac+3 minimum avec spécialisation en cosmétique, chimie ou biologie ou dans un domaine connexe  
- Votre curiosité, votre appétence technique et votre fibre commerciale vous permettent de vous épanouir 
dans un contexte industriel. 
- Vous êtes reconnu pour avoir un bon relationnel et faite preuve d’ouverture d’esprit dans l’échange avec 
vos clients. 
- Le travail en autonomie, votre persévérance et proactivité font parties de vos qualités et vous permettent 
de relever les nouveaux challenges qui s’offrent à vous. 
- Vous avez une bonne capacité à structurer des projets en faisant bénéficier chaque client de la meilleure 
qualité de suivi adaptée à ses besoins. 
- Vous êtes flexible pour vous déplacer dans toute la France pour visiter les clients 
- La maitrise de l’anglais est appréciée 
- Vous disposez du permis B 
 
 

L’évaluation salariale sera évaluée en fonction de l’expérience du candidat. 

 

 Si vous vous reconnaissez dans la description de ce poste et du profil recherché, alors postulez ! 

 
Vous pouvez déposer votre candidature au mail suivant : federica.alberio@roelmihpc.com  
 

mailto:federica.alberio@roelmihpc.com

